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FICHE DE PRESENTATION

‘ INTITULE DE LA FORMATION b 4 OBJECTIFS DE LA FORMATION A

Licence Générale

Commerce, Vente & Marketing Appréhender I'environnement économique de I'entreprise.

Choisir une formation en alternance pour une meilleure em-
\_ ) ployabilite

Maitriser et mettre en oeuvre les techniques fondamentales uti-
lisées dans les fonctions commerce, vente et marketing.

La formation est organisée autour de 4 blocs d’enseignements :
« Utiliser les méthodes et techniques de la gestion courante
CONDITIONS D’ENTREE Sg;zrgamsahons pour préparer et mettre en oeuvre les dé-
* Mise en oeuvre de méthodes en marketing / vente
* Marketing digital et ecommerce
» Exploitation de données a des fins d’analyse marketing et
commerciales
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i « Titulaire d’'un Bac +2 ou équivalent :
i« Lacces au dipléme peut également se
: faire aussi par les dispositifs de Valida-

tion des Acquis :

" PUBLIC CONCERNE Marketing
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Alternants en apprentissage. ce
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CONTACT

Marie-Pierre GENAILLE - marie-pierre.genaille@lecnam.net

Ipst-Cnam
Maison de la Recherche et de la Valoration
118 route de Narbonne - 75 Cours des sciences - 31062 Toulouse Cedex 09



